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WOOD TEC FAMILY

Expertise fiir das Holzgewerbe

Ist Ihnen eigentlich bewusst, dass samtliche Maschinen in lhrer
Werkstatt oder Fertigung Gebrauchtmaschinen sind? Nein? Ist aber
so! Die meisten durchlaufen irgendwann einen Prozess der Bewer-
tung, der Vermarktung und des profitablen Wechsels zu einem neu-
en Nutzer. Damit kennen wir uns richtig gut aus.

Herzlich Willkommen beim Gebrauchtmaschinen-
Spezialisten Hochsmann.

Lernen Sie unsere WOOD TEC FAMILY kennen - eine eng verbun-
dene Gemeinschaft: einerseits innig vernetzt und andererseits so
individuell und eigenstandig, wie man das von souveranen Familien-
mitgliedern erwarten darf.

Den Titel des Heftes widmeten wir dem am starksten wachsenden
und innovativen Geschaftsfeld - WOOD TEC AUCTION. Mehrere
attraktive Versteigerungen laufen derzeit; die Angebote ziehen sich
wie ein roter Faden durch das Heft.

In diesem Journal geht es aber um weitaus mehr als um Versteige-
rungen, die nach wie vor flr uns ein Zusatzgeschaft sind. Sie finden
iber WOOD TEC MACHINES Wissenswertes ber unser Kernge-
schaft - den Handel mit jungen, gebrauchten Hightech-Maschinen.

In den letzten 18 Monaten hat sich in unserem Hause mehr getan
als jemals zuvor: 4800 m2 neue Hallenflache, 4000 neue Webseiten,
22 neue Mitarbeiter, 2 neue Standorte im Ausland und eine Buch-
veroffentlichung.

Hochsmann

TECHNOLOGY FOR WOQOD

Dariiber hinaus berichten wir (iber die Fortschritte des beliebten
Online-Lexikons WOOD TEC PEDIA.

Als besonderes Highlight stellen wir erstmals WOOD TEC VALUE
vor. Diese automatische Bewertungsplattform fiir Holzbearbeitungs-
maschinen ist eine Innovation fiir alle, die Interesse an objektiv er-
rechneten Preisen fir gebrauchte Holztechnik haben. Ab sofort kann
man Preise flr viele Holzbearbeitungsmaschinen per Mausklick von
unserer Website abrufen.

Viele weitere, interessante Angehdrige der WOOD TEC FAMILY
sowie Berichte und Hintergriinde erwarten Sie auf den folgenden
Seiten. Wir wiinschen unseren geschatzten Geschaftspartnern eine
abwechslungsreiche und profitable Lektiire.

Freundlich griiBen

Stefan Hochsmann
Geschéftsfihrer

Mathias Tempel
Prokurist
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WOOD TEC VALUE

Maschinenbewertungen per Mausklick

Erweiterte Suche

Als ich 1992 nach dem Umzug in den Osten mit meinem ersten Com-
puter arbeitete, war das ein Quantensprung. Als die Firma Hochs-
mann Mitte der Neunziger die erste Digitalkamera anschaffte, war
das eine Revolution. Das Internet war zu dieser Zeit noch nicht von
Maschinenbietern oder -suchern bevélkert. Als wir 1998 mit unse-
rer ersten Website online gingen und viele Marktteilnehmer folgten,
konnte man quasi zusehen, wie der gesamte Gebrauchtmarkt in
ganz neue Entwicklungsspharen katapultiert wurde.

Aber auch heute gibt es bahnbrechende Innovationen: Seit Marz
2018 ist die WOOD TEC FAMILY auf www.hoechsmann.com um ein
Familienmitglied gewachsen. Hinter dem Namen WOOD TEC VALUE
verbirgt sich eine Bewertungsplattform flir gebrauchte Holzbearbei-
tungsmaschinen. Fiir mich ist dieser Online-Preisrechner die wich-
tigste Branchenneuheit der letzten Jahre.

Die Innovation: Transparenz der Preise

Gebrauchtmaschinenpreise im Internet sind an sich nichts Spekta-
kuldres. Aber was man findet, ist haufig schwer fur den Laien zu in-
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terpretieren. Manche Maschinen werden unzureichend beschrieben,
andere sind reparaturbedirftig. Zu variabel sind die Gewinnmargen
der Handler und zu unterschiedlich die Preisvorstellungen der Anbie-
ter. Nicht selten sieht man zwei Maschinen, die vom Typ und Baujahr
haargenau zusammen passen, doch bei den Preisen sind sie Welten
auseinander. Welcher Preis ist der richtige Marktpreis?

Maschinenbewertung leicht gemacht

Die Veroffentlichung von WOOD TEC VALUE markiert einen Wen-
depunkt zum Thema Marktpreise und sorgt in unserer Branche fir
wesentlich mehr Preistransparenz. Die Plattform baut auf unserer
langjahrigen Expertise im Bereich der Holzbearbeitungstechnik. Sie
greift zur Berechnung auf unsere hausinterne Maschinendatenbank
zurlick. Durch ausgekliigelte Algorithmen und eine benutzerfreund-
liche Meniifiihrung ist das System schon heute in der Lage, einen
hohen Anteil der marktrelevanten Anfragen mit realistischen Markt-
preisen zu beantworten. Die Datenbasis wachst kontinuierlich und
erlaubt stetig prazisere und umfangreichere Berechnungen; das Sys-
tem lernt quasi selbst.

HOLZ-HER 1230, Baujahr 2000
Startpreis: 1.000 EUR



Das Motiv: Exzellenz der Website

Die Weitergabe unserer Preiskompetenz ans Internet war fiir uns
keine leichte Entscheidung und ist zweifellos gewagt. Warum wir
uns nach Abwdgung der ,Risiken und Nebenwirkungen” daftir ent-
schieden haben, hat etwas damit zu tun, dass wir die Bedeutung
unserer Website starken wollen. Vor sieben Jahren veroffentlichten
wir WOOD TEC PEDIA und gaben damit technisches Know-How an
die Branche preis. Viele fragten uns danach: ,Warum habt ihr denn
das gemacht?” und ,Was habt ihr davon?”. Heute muss ich sagen:
Durch diese Veréffentlichung helfen wir sicherlich manchem Wett-
bewerber mit technischen Informationen. Auf der anderen Seite pro-
fitieren wir inshesondere dadurch, dass hausintern ein Prozess des
permanenten Lernens einsetzte und beim Suchmaschinenranking
kamen wir einen entscheidenden Schritt vorwarts. Die Veréffentli-
chung starkte unseren guten Ruf als Expertenfirma wesentlich. Von
WOOD TEC VALUE versprechen wir uns dhnliche Effekte.

Die Herausforderungen: Was das System leistet.

Welchen Marktwert hat diese Maschine? Einem groBen Handels-
haus flir Gebrauchtmaschinen stellt sich diese Frage im Einkauf und
im Verkauf standig. Aus der Not der ungenauen Preiseinschatzung
machten wir eine Tugend; wir begannen Informationen zur Ausstat-
tung, zum Baujahr, zum Zustand u.s.w. von Holztechnik zu sammeln
und kombinierten diese mit Neu- und Gebraucht-Preisen. Das Ergeb-
nis ist eine gigantische Datenbank, die in der Lage ist, zu tausenden
Maschinen, die in den vergangenen ca. 50 Jahren produziert wur-

Maschinendaten :€ Markepreis

Ihre Bewertung
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Beispiel einer Marktpreisermittlung
Mehr unter https://www.hoechsmann.com/bewertung

den, realistische Marktpreise in Form einer Preisspanne auszugeben.
Verstandlich ist, dass das System nur so gut sein kann, wie die Qua-
litdt und Quantitdt der verfligharen Informationen. Um realistische
Ergebnisse auszugeben, bauten wir bewusst einige Schutzmechanis-
men ein, die beispielsweise bei sehr jungen, sehr hochwertigen, sehr
alten oder preiswerten Maschinen zu einer individuellen Bewertung
durch unsere Marktexperten fiihren. Wenn das System erkennt, dass
das Bewertungsergebnis zu ungenau ausfallt, weil zu wenige Preise
vorliegen oder diese aufgrund der Maschinenausstattung zu unter-
schiedlich sind, erhélt der Interessent eine entsprechende Informati-
on. Grundsatzlich steht die Bewertungsplattform allen Preisinteres-
sierten zur Verfigung; nach einmaliger Anmeldung ist es mdglich,
mehrere Bewertungen kostenfrei durchfiihren zu lassen.

7 Stefan Héchsmann
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Ry Verkauf

=. Strategie

Maschinendaten eingeben
Nach einmaliger Anmeldung wahlt der Interessent aus

tausenden Maschinendaten sein Modell aus.

Marktpreis ermitteln
Blitzschnell ermittelt WOOD TEC VALUE eine Marktpreis-

Spanne oder gibt eine Information aus, die zu einer indivi-
duellen Bewertung fiihrt.

Vermarktungsstrategie wahlen
Wollen Sie die Maschine nur bewerten oder schnell ver-

kaufen oder suchen Sie nach dem maximalen Erl6s? Das
System schldgt verschiedene Vermarktungsstrategien vor.

Verkauf organisieren
Setzen Sie auf die Expertise eines Gebrauchtmaschinen-

Spezialisten mit der Erfahrung aus vielen Jahren Maschi-
nenhandel und tausenden Ein- und Verk&ufen. Individu-
elle, faire Beratung inklusive.

Schreibtisch

ALTENDORF F45, Baujahr 1992
Startpreis: 200 EUR

Startpreis: 50 EUR

KOCH BD 60B
Baujahr 1993



WOOD TEC MACHINES

Hightech mit Kompetenz und Service

Was erwarten Sie von einem
Gebrauchtmaschinenhandler?

Alte Maschinen und Schndppchenangebote? Oder erwarten Sie
auch Fachwissen, Professionalitdt, technische Beratung, fundierte
Bewertungen, Hightech, Termintreue und Aufrichtigkeit? Hochs-
mann vereint wie kaum ein anderes Handelshaus top-aktuelle, be-
wahrte Holztechnik, die Méglichkeiten der Online-Vermarktung und
universelle Fachkompetenz.

FORMAT 4 KAPPAV 60, Baujahr 2011
Startpreis: 2.000 EUR

Baujahr 2002

ERREGI COMPACT 250 /3R,

Kompetente Prifungen und Reparaturen

Ein hochkaratiges Expertenteam

Bei WOOD TEC MACHINES - unserem Kerngeschaft - besteht die
Maglichkeit der Fachberatung durch Markt- und Technikexperten.
Die Fachberatung unserer Kunden wird zum guten Teil von den Ver-
kdufern durchgefiihrt, die ihre Kompetenz als Autoren des Online-
Lexikons WOOD TEC PEDIA unter Beweis gestellt haben. Ein klasse
Team an Beratern mit Expertise!

Lacktrockenwagen



Eine professionelle Servicemannschaft

Unsere Kunden profitieren bei WOOD TEC MACHINES von der um-
fangreichen Servicekompetenz bei technischen Priifungen und In-
standsetzungsarbeiten sowohl in unserem Hause als auch bei exter-
nen Demontage- und Montageeinsatzen. Wir beschaftigen derzeit
etwa 20 Mitarbeiter im technischen Bereich, darunter etliche ausge-
fuchste Mechatroniker und Servicetechniker, die Uber jahrelange Er-
fahrung mit Gebrauchtmaschinen verfiigen. Diese Erfahrungen, die
Vielseitigkeit, die Flexibilitdt, die Bereitschaft, standig dazuzulernen
und das Know-how machen Meisterleistungen moglich.

Ein auBergewohnliches Vorfithrzentrum

Bei Auktionen verkaufen wir haufig Maschinen ab Standort. Die
hochwertigsten und attraktivsten Maschinen reservieren wir ge-
wohnlich fir unser Haus. Unser Vorfihrzentrum in Klipphausen bie-
tet Seltenes: Hier stehen vorflihrbereite Spezialmaschinen der fiih-

HEBROCK AKV 1000 V, Baujahr 1995 HOLZMA HPV 11 /X/43/28/22

Startpreis: 200 EUR Baujahr 1996

renden Hersteller nebeneinander. Derzeit befinden sich in unseren
Ausstellungshallen in Klipphausen u.a. etwa 50 Kantenanleimma-
schinen und iiber 30 CNC-Bearbeitungszentren, bereit zum Verkauf
und in der Regel kurzfristig verfugbar. Nach Terminabsprache kon-
nen Vorfiihrungen vereinbart werden.

Wissenswertes zum Kerngeschaft:

11.500 m? moderne Ausstellungsflache
Verkaufsrekorde 2017: 207 Kantenanleimmaschinen,
196 CNC-Maschinen und 77 Plattenaufteilanlagen
Exportquote: 78%

standig 300 .. 400 Maschinen am Lager verfiighar
individuelle Fachberatung an aufgebauten Maschinen
Vorfiihrtermine nach Terminvereinbarung

CNC-Ausstellung

R————
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JUNGHEINRICH Gabelstapler, Baujahr
Startpreis: 1.000 EUR



WOOD TEC AUCTION

Auktionen mit frischen Ideen

IE HOCchsmann

Ganz offen: Wie wir zu Auktionen kamen

Versteigerungen waren nicht immer

unsere Leidenschaft

Ende der 1990er Jahre war ich, Stefan Hochsmann ein leidenschaft-
licher Auktionskaufer. Ich erinnere mich an eine Auktion eines Fens-
terherstellers bei Gotha mit vielen wertvollen Maschinen. Die Aukti-
on wurde schlecht beworben. Alles musste raus. Es waren nur zwei
Bieter im Saal. Der Wesentliche von den Beiden war ich. Die Maschi-
nen wurden zu Spottpreisen versteigert und wir erzielten verriickte
Handelsspannen. In dieser Zeit suchte ich immer die Auktionen, von
denen kaum jemand wusste und ich fand sie in der Regel. Mit den
Jahren wurden Auktionen dann aber ineffizienter flir mich, denn die
Anwesenheit einer zunehmenden Zahl auslandischer Bieter sorg-
te fir steigende Preise. Seit der Milleniumswende betrachtete ich

Top-Angebote - Schlag auf Schlag

dann Auktionen vollig leidenschaftslos und ignorierte sie komplett.
Ich suchte mir bessere Quellen fiir den Gebrauchtmaschineneinkauf
und sparte mir die zeitaufwendigen Tagesreisen.

Der Wettbewerb brachte uns zu Auktionen

Seit ca. 2010 beobachteten wir einen neuen Trend: Immer mehr ge-
brauchte Maschinen wurden versteigert und ein rasant zunehmen-
der Teil davon durch Online-Auktionen. Nach einigen Jahren erkann-
ten wir das Potential in diesem Bereich und entschieden uns zum
Aufbau einer eigenen Online-Plattform. Ich war gerade geschaftlich
in den USA unterwegs und besuchte den dortigen Branchenprimus.
Der riet mir: ,Fachhandler und Auktionator? Das muss schiefgehen,
denn keiner glaubt, dass er bei einem Fachhandler ein Auktions-
schnappchen machen kann.” - Wir aber dachten: Wir ziehen das
durch. Wegen unserer starken Internetprasenz sollte das gelingen.

FESTOOL CTM 36 E, Neumaschine

Startpreis: 200 EUR

Startpreis: 1.000 EUR

ABUS LS 160 kg, Baujahr 2000
Startpreis: 500 EUR



Das Auktionsgeschaft ist unsere Prioritat Num-
mer Zwei

2014 gingen wir mit unserer ersten Auktion online. Als wir gefragt
wurden, wie sie gelaufen sei, antworteten wir plump: , Sie war ein
Desaster!” Auch bei der ndchsten Auktion gingen kaum Gebote ein.
Wir waren frustriert und dachten schon ans Aufhéren. Da kam uns
die Idee einer Werbekampagne, die an Schragheit kaum zu Gber-
bieten ist: ,Erzahlen wir doch (berall herum, dass unsere letzte
Auktion der absolute Flop war und dass es sehr gut mdglich ist,
dass auch die nachste wieder einer wird. Wir gingen also mit einer
groBen Flop-Kampagne an den Markt und landeten damit einen
Paukenschlag. Der Durchbruch war geschafft. Unsere Auktionsplatt-
form WOOD TEC AUCTION hat sich klar zum zweiten Standbein
des Unternehmens entwickelt. Auch wenn wir auf diesem Feld
wesentlich groBeres Wachstum als beim Freiverkauf zu verzeich-
nen haben, wollen wir daran festhalten, dass unser Kerngeschaft
WOOD TEC MACHINES bleibt.

Gepriifte und vorfilthrbereite Maschine, am
16.05.2016 fiir nur 28.750 EUR versteigert

B e
ALTENDORF DUPLEX
Startpreis: 50 EUR

FELDER G 560 -1, Baujahr 2011
Startpreis: 2.000 EUR

Ganz ehrlich:
Wertvolle Tipps fiir Auktionskaufer

Hintergriinde wahrnehmen

Manchmal wird eine gut aussehende, aber schlecht funktionierende
Maschine bewusst als Katze in einen verschleiernden Auktionssack
gepackt, um noch einen guten Preis zu erzielen. So etwas lehnen wir
kategorisch ab! Gelegentlich gibt es flir Betriebsauflésungen solch
knappe Zeitfenster, dass wir mit dem Bummelzug eines Freiverkaufs
keine Chance auf eine Realisierung hatten, so dass wir solche Pro-
jekte dann lieber auf die Auktionslokomotive setzen. Haufig stellen
wir eine hervorragende Lagermaschine auf eine unattraktive Ver-
steigerung, einfach nur, um dadurch die Auktionsbraut zu schmi-
cken. Manchmal tut uns das richtig weh, schone Lagermaschinen
plotzlich zu einem Bruchteil des bisherigen Verkaufspreises auszu-
rufen, aber wir gehen das Wagnis ein, um die anderen Maschinen
in der Auktion zu fordern. Meistens gelingen solche Initiativen auch,
manchmal gehen sie schief. Vielfach stellen wir altere Maschinen,
nach denen bei uns kein Bieterhahn mehr kraht, auf unsere Aukti-
onen, da sie auf WOOD TEC MACHINES nicht laufen wiirden, weil
man dort nach Hightech sucht.

Fragen stellen

Wie vertrauenswdirdig ist der Auktionator und wie technisch versiert
die Person, die die Maschinenaufnahme vor Ort machte? Kommt
man an Informationen ran? Kann man Kontakt zu dem Maschi-
nennutzer aufnehmen? Wie ist der Zustand der Maschine? Wurden
Betriebsstunden aufgezeichnet und sind diese glaubhaft? Gibt es
Videoaufzeichnungen von der laufenden Maschine? Wie regelméa-
Big wurde Service vorgenommen? Werden die Maschinen definitiv
verkauft oder handelt es sich - wie bei vielen Auktionsangeboten
- nur um Objekte, die einzig dann verkauft werden, wenn héhere
Erl6se als die Mindestpreisgrenze erzielt werden?

ULMIA 1711, Baujahr 1993
Startpreis: 200 EUR



WOOD TEC AUCTION

Preise verstehen

Wie kalkulieren wir eigentlich unsere Startpreise? Ehrlich gesagt:
Ziemlich frei Schnauze. Sie sind fast immer wesentlich giinstiger als
unsere Einkaufspreise. Machen wir das etwa nach dem Motto , Wer
wagt gewinnt”? In gewisser Weise schon. Verriickt niedrige Start-
preise sind Lockstoff fiir Schnappchensucher. Viel Bieterinteresse
ldsst Preise steigen — zugleich aber das Interesse manchen Bieters
sinken. Wenig Bieterinteresse reizt den Jagdinstinkt des Schnapp-
chensuchers, aber maximiert auch erheblich das Risiko des Verstei-
gerers. Wer wagt, gewinnt also nicht immer.

Bei unseren Auktionen ist es normal, dass wir
Maschinen wesentlich unter ihrem Wert ver-
kaufen. Wir beobachten diese regelmaBigen
Falle, akzeptieren sie und manipulieren nichts da-
ran. Diese Enttduschungen (siehe Beispiel Auktionsflops) gehdren
beim Auktionsgeschaft einfach dazu und sind gar nicht
tragisch, weil sich die Projekte flir uns un-
ter dem Strich rechnen.
Denn wir versteigern
viel mehr Maschi-

nen, bei denen wir

ausgezeichnete Preise erzielen als umgekehrt.

Fallstrick 1:
Maschinenbesichtigung ohne Sorgfalt

Ich kenne einen Maschinenhéndler aus Ubersee, der seine Betriebs-
auflésungen mit einer namhaften Auktionsplattform durchfihrt. Er
erzahlte mir, dass man ihm geraten habe, sich die Maschinen bei
der Maschinenaufnahme nicht so griindlich anzusehen, damit man
Laufrichtig” behaupten konne, man kenne keine Mangel. Letztes
Jahr begutachtete ich eine hochwertige Plattenaufteilanlage bei
einem Kunden, der diese Uber eine Online-Auktion kaufte und viel
mehr Geld in Reparaturen stecken musste als die Maschine gekos-
tet hatte. Ich erklarte ihm, dass ich diese Maschine bereits kannte,
denn sie war mir Jahre zuvor von einem auslandischen Maschinen-
handler angeboten worden, bei dem sie lange am Lager stand. Ich

INI‘QQ\\/AUKTION

hatte diese Maschine seinerzeit nicht gekauft, weil ich mir schon
dachte, dass sie technische Probleme haben diirfte, sonst hatte sie
der Handler sicher auf seiner eigenen Plattform beworben. Als dann
aber dieser Maschinenhandler, wie er oft zu tun pflegt, seine La-
denhiiter (ber eine Auktionsplattform versteigerte, wurden dabei
auch die Kenntnisse iiber die Maschinenhistorie geléscht. Wenn wie
bei WOOD TEC AUCTION ein kompetenter und aufrichtiger Ma-
schinenbegutachter die Auktionsvorbereitung macht, ist das Risiko
fur versteckte Méngel, wenn es auch nicht ausgeschlossen werden
kann, weitgehend entscharft.

Fallstrick 2:
Gebote ohne Bieter

Online-Auktionen stehen unter dem Gene-
ralverdacht der Preistreiberei. Und das ist
nachvollziehbar, denn wir kénnten nach
Strich und Faden schummeln, ohne dass
das irgendjemand mitbekommen wiirde. Flir uns ist
das ein No-Go. Es ist uns Pflicht und Leidenschaft, auch bei Aukti-
onen in dem Punkt unserer Firmenkultur ,Bleibt bei der Wahrheit,
auch wenn sie sich negativ auswirkt” konsequent zu bleiben.

Fallstrick 3:
Bieter ohne Kaufabsicht

Wir versteigern auch Maschinen im Kundenauftrag. Die Maschine
bleibt bis Ende der Auktion im Besitz des Verkdufers. Nun hatten
wir in Ausnahmefallen schon Verkaufer, die Gebote auf ihre eigenen
Maschinen gesetzt haben, um die Preise nach oben zu bewegen.
Diese Verkaufer behandeln wir wie jeden anderen Bieter. Sie mUs-
sen fiir ihre ersteigerte Ware den Zuschlagspreis inklusive voller Ver-
kaufsprovision entrichten.

NILFISK ATTIX 791 -2M/B1
Startpreis: 20 EUR

FESTOOL CXS Li 2,6 - Neumaschine
Startpreis: 50 EUR

FELDER K 975, Baujahr 2003
Startpreis: 1.000 EUR



Bei Online-Auktionen haben wir die Erfahrung gemacht, dass ein
kleiner Teil der Kunden am Ende nicht bezahlt oder sich als nicht
serios herausstellt. In solchen Fallen stornieren wir die Gebote, weil
es bei der internationalen Kundschaft zu miihsam ist, solchen Fallen
nachzugehen.

Ganz anders:
Was unsere Auktionen auszeichnet

Kein Aufgeld mehr!

Wenn Unternehmer Typen sind, die Risiken wagen, dann sind wir
typische Unternehmer: Ab sofort schaffen wir die 15%ige Aukti-
onsgebUhr bis auf Weiteres ab! Wir kamen zu dem Schluss, dass
diese Gebiihren bei unseren Auktionen keinem verninftigen Zweck
dienen und machen daher Schluss damit! Auktionsgebiihren mo-
gen ihre Berechtigung haben, wenn ein Insolvenzverwalter Objekte
{iber einen Auktionator versteigern ldsst, dem er dann 15 % vom
erzielten Preis abtritt. Die meisten im Internet angebotenen Online-
Auktionen gehdren aber nicht zu diesem Format. Dennoch erheben,
soweit wir wissen, alle diese Gebiihr, weil sie den , Vorteil” hat, dass

die Preise attraktiver aussehen als sie sind. Wir schaffen diese Au-
genwischerei ab, denn uns gefallen klare Worte am Start und kurze
Wege zum Ziel. Der Wegfall der AuktionsgebUhr bedeutet nattirlich
nicht, dass man jetzt unbedingt glinstiger kaufen kann, aber wir
setzen dadurch ein innovatives Zeichen in der Branche, dass es auch
transparenter und Gbersichtlicher geht als bisher.

Innovative Tagespreisauktion!

Sogenannte ,Riickwartsauktionen” sind nicht neu. Man kennt sie
zum Beispiel aus Holland, wo man sie unter anderem zum Verstei-
gern von schnell verderblichem Gemdse einsetzt. Holzbearbeitungs-
maschinen verwelken nicht bei langen Lagerzeiten, sie vergammeln
hochstens bei vernachléassigter Pflege und Wartung. Dennoch hat
das Konzept der Riickwartsauktionen einen Vorteil, den auch Holz-
bearbeiter schatzen: den Sofortkauf zu selbst bestimmten Geboten.
Fur all jene Maschinensucher, die nicht gerne lange am Rechner
sitzen, sind Riickwartsauktionen eine Alternative. Hier konzentrieren
sich die Gebote nicht auf die letzten Minuten der Auktion. Hier kann
der Bieter entspannt den Gebotsschluss durch sein eigenes Gebot
bestimmen. Er hat also jederzeit den Vorteil des Sofortkaufs. Hochs-
mann fiihrt das Konzept der Riickwartsauktionen nun unter dem
Begriff Tagespreisauktion in der Holzbranche ein.

Das ist Ihre Chance!
Reservieren Sie sich die Maschine fiir 360 EUR.
Wenn bis zum 18.04. niemand einen héheren

Tagespreis belegt, ist die Maschine lhre! Tischlermeister Mayer

600 €

Kapp-Zugsage _ 500€

Eine Festool KS 60 fiir
schlappe 200 EUR? Hab ich

Festool KAPEX KS 60 E
UVP 658,00 EUR 400 €

In Onlineshops erhéltlich ab 300€
500 EUR (netto)

200 €

100 €

0€

mir gleich reserviert!”

194// 21.4

18.4 22.4

20.4

Maobelproduzent Fischer

,Uberboten! Ich reserviere mir
die Festool Kappsage
fir den 20.4. fiir 295 EUR."”

FESTOOL KS 60 E-Set KAPEX, Neumaschine
Startpreis: 200 EUR

ALTENDORF TKR 45, Baujahr 1993
Startpreis: 500 EUR

KLEIN&SOHNE Dickenhobelmaschine
Startpreis: 100 EUR



FELDER F 700 Z/03, Baujahr 2004
Startpreis: 1.000 EUR

WOOD TEC AUCTION

Mindestpreise? Selten!

Ein wichtiges und sehr attraktives Unterscheidungsmerkmal zu vielen
anderen Auktionsplattformen ist, dass es bei WOOD TEC AUCTION
meist keine Mindestpreisgrenzen gibt.

Oft haben wir uns schon darlber gedrgert, dass wir bei einer Auk-
tion irgend eines Versteigerers mitboten, Zeit investierten, es dann
aber hieB: , Tut uns leid, aber der Mindestpreis wurde nicht erreicht;
das Objekt wird momentan nicht verkauft.” Bis auf Ausnahmen
wollen wir unseren Bietern ganz klar vermitteln: , Wir wollen ver-
kaufen”, auch wenn unser Wunschpreis nicht erzielt wurde. Damit
haben wir in der Vergangenheit gute Erfahrungen gemacht und
wollen es auch in Zukunft beibehalten. Es gilt, dass Objekte ohne
Mindestpreisgrenze ohne Wenn und Aber verkauft werden, sobald
es Bieter gibt - zur Not zu den extrem glinstigen Startpreisen.

Erfrischende Transparenz!

Auktionen sind Kaufe mit erhéhtem Risiko — das ist weitgehend be-
kannt. Aber was viele nicht wissen: Die Risiken lassen sich recht gut
eingrenzen. Inshesondere, wenn man mit einem vertrauenswirdigen
Unternehmen zusammenarbeitet wie Hochsmann TECHNOLOGY
FOR WOOD. Nicht nur bei WOOD TEC MACHINES, sondern auch
bei WOOD TEC AUCTION haben wir den Ehrgeiz, die besten, um-
fangreichsten und aufrichtigsten Erklarungen und Objektbeschrei-
bungen online zu stellen. Wir haben bei der Mehrheit der hochwer-
tigen Auktionsmaschinen Videos online. Unsere Auktionsplattform
bietet Uber die Verlinkung mit WOOD TEC PEDIA, unserem Netzle-
xikon fiir Holztechnologie, schnellen Zugriff auf nahezu alle wichti-
gen Erkldrungen und Details der angebotenen Maschinen. Das ist
einzigartig in der Branche.

Beruhigende Kompetenz!

WOOD TEC AUCTION unterscheidet sich von den meisten Aukti-
onshausern dadurch, dass wir keine Allesverkaufer, sondern Holz-

Startpreis: 200 EUR

ULMIA 1711, Baujahr 1980

maschinenspezialisten sind. Auktionskaufer sind auf der Suche nach
Schnappchen und legen in der Regel keinen Wert auf Fachberatung
oder Servicekompetenz, aber es ist doch ein Unterschied, ob ein
Auktionshaus Kompetenz im Holz hat oder nicht. Es ist beruhigend,
wenn man weil, dass das zu ersteigernde Objekt von Fachleuten
aufgenommen und in Augenschein genommen wurde und von Ex-
perten demontiert und verladen wird. Hochsmann TECHNOLOGY
FOR WOOD ist keine unpersonliche Internetplattform, sondern ein
Unternehmen mit vielen kompetenten Mitarbeitern, die man anru-

fen und fragen kann.
(7 Stefan Hochsmann

...darf ich vorstellen:

Unsere aktuellen Auktions-Highlights.

Holzbearbeitungsmaschinen ab Lager
Gebotsende am 08.05.2018

Wir wissen, was Sie jetzt denken: ,Hier findet man Ladenhditer, die
keiner will.”. Es wére gelogen, wenn wir sagen wiirden, dass wir uns
das nicht zunutze machen, hier auch weniger attraktive Maschinen
anzubieten - solche, die wir lieber giinstig versteigern, als sie noch
langer am Lager stehen zu haben. Das ist aber bei weitem nicht
alles. RegelmaBig bieten wir sehr attraktive Maschinen mit vollem
Risiko an, bei der mancher unserer Verkaufer mit dem Kopf schittelt
und hofft, dass das gut geht. Bei dieser Lagerauktion verhélt es sich
noch ein bisschen anders - die Maschinen stammen im Wesentli-
chen von zwei Standorten: den Auflésungen eines bayrischen In-
nenausbauers und eines norwegischen Massivholzmébelherstellers.
Wir hatten diese Positionen lieber ab Standort versteigert, waren
aber aus terminlichen Griinden gezwungen, alles an unser Lager
zu holen.

BRANDT KDF 220 C, Baujahr 2010
Startpreis: 2.000 EUR



Auflésung der Nieburg Kiichen GmbH
Gebotsende am 15.05.2018 und 05.06.2018

Der renommierte Klichenhersteller ,Nieburg Kiichen” in L6hne bei
Bielefeld, der zu Spitzenzeiten Uber 200 Mitarbeiter beschaftigte,
musste 2017 seine Produktion aus wirtschaftlichen Griinden ein-
stellen. Wir versteigern nun die Maschinen und Teile der Betriebs-
einrichtung direkt ab Standort und im angeschlossenen Zustand.
Die Maschinen machten bei unserer Aufnahme vor Ort einen sehr
guten Eindruck - sie liefen in einschichtiger Produktion und wurden
regelmaBig gewartet. Aufgrund der groBen Menge an Positionen
wird die Versteigerung an zwei Auktionstagen stattfinden.

Einzelne groBe Anlagen bieten wir zum
Festpreis an. Auf unserer Website www.
hoechsmann.com finden Sie eine Auflis-
tung aller Positionen am Standort. Uber-
zeugen Sie sich selbst und vereinbaren
Sie einen Besichtigungstermin vor Ort!

NIEBURG®

Felder-Maschinen eines Messebauers
Gebotsende am 22.05.2018

Diese Auktion ist klein, aber fein. Ein Berliner Hersteller von Messe-
standen stellt seine Produktion ein und verkauft seinen Maschinen-
park. Die Maschinen der Felder-Gruppe sind jung, top gepflegt und
haben bis zuletzt produziert.

Festool-Maschinen in Tagespreisauktionen

Nachdem unsere Tagespreisauktionen langere Zeit ruhten, wagen
wir nun einen neuen Versuch. Versteigert werden hauptsachlich
brandneue Festool-Maschinen, mit sensationellen Einstiegsprei-
sen. Sichern Sie sich Ihren Wunschpreis und bestimmen Sie das
Enddatum. Zuletzt haben nur wenige Bieter an unserer neuartigen
Auktionsart teilgenommen. Das kann Ihre Chance auf ein echtes
Schnappchen sein!

7 Sebastian Sauer und Bernhard Schwarze

lhre Ansprechpartner fiir unsere Auktionen:

Sebastian Sauer

Projektleiter Auktionen (AuBendienst)
Telefon: +49 151 20088147

E-Mail: auktionen@hoechsmann.com

Bernhard Schwarze
’ Projektleiter Auktionen (Innendienst)
’ Telefon: +49 35204 651-12
E-Mail: auktionen@hoechsmann.com

BECK BORA I, Baujahr 2013 MARK MSM 5.5 200AD 2000, Baujahr 2014 ALTENDORF F45, Baujahr 1995

Startpreis: 500 EUR Startpreis: 1.000 EUR

Startpreis: 1.000 EUR




WOOD TEC PEDIA

Update des Holzmaschinenlexikons

[ Maschinenbezeichnung %
» ’ v .
= AR

Startseite WOOD TEC PEDIA

Neues Design

Fundierte Technik-Informationen, tibersichtlich kombiniert mit zahl-
reichen Abbildungen und Prospekten, dem niitzlichen Smart-Navi-
gator und hilfreichen Links zu dhnlichen Technologien, alternativen
Produkten, Innovationen, Maschinenangeboten u.v.a.m.

Schon gewusst?

e Auf Holztechnik spezialisiertes, unabhangiges
Online-Lexikon.

e Konzentration auf europaische Hersteller

e Schwerpunkte: Mébelfertigung, Innenausbau,

Neue Suche Massivholzbearbeitung

e Erstverdffentlichung: 2011

e Sprachen: Deutsch, Englisch, Franzésisch, Spanisch,
demnachst in Polnisch und Italienisch

e Fachtexte: ca. 25.000

e Abbildungen, Prospekte, Videos: ca. 30.000

Superschnell, intelligent und lernféhig — so geht Finden heute. Etwa
2000 verschiedene Fachbegriffe, Baureihen und Maschinentypen
kennt WOOD TEC PEDIA allein zum Thema CNC-Bearbeitung —
CNC-Steuerungen und -Softwareldsungen noch nicht mitgezahit.

Neue Vielfalt e Maschinentypen: ca. 16.000

Standig bringen namhafte Hersteller neue Modelle und Neuerungen 2 SR G TS U E I CUEN Elyaie
auf den Markt; manche sind echt innovativ und verandern die Ferti- SRS

gung nachhaltig — andere verschwinden nach kurzer Zeit ganz still.

WOOD TEC PEDIA kennt und zeigt sie — die erfolgreichen Dauer- Alles nur kopiert? Von wegen!

brenner und auch so manchen Flop. Typisch Lexikon — keine Werbe- Ein Team aus bis zu 15 erfahrenen Hochsmann-Redakteuren tragt
plattform, sondern neutrale Information. seit vielen Jahren unermdlich Fakten aus der Welt der Holztechnik

FELDER RL 200, Baujahr 2011 OMGAT 55 300 RR, Baujahr 2005 IMA COMBIMA K/II/R75 /845/F/R3
Startpreis: 1.000 EUR Startpreis: 50 EUR Baujahr 1999



Die Macher von WOOD TEC PEDIA

zusammen. Mit Leidenschaft und Enthusiasmus entstand die bislang
groBte, frei zugangliche und entgeltfreie Online-Wissensdatenbank
fir Holzbearbeitungstechnik — unser WOOD TEC PEDIA. Zu den
Mitwirkenden gehéren von Anfang an Holztechniker, Tischlermeister,
Ingenieure verschiedener Fachrichtungen, Forstwissenschaftler, Pro-
grammierer, Ubersetzer, ...

Von der Prospektsammlung zur Wissensquelle

Als wir 2011 mit dem Lexikon starteten, war keineswegs klar, dass
es wesentlich wachsen wiirde. Grob kann man sagen, dass sich der
Inhalt in 5 Jahren mehr als verdoppelt hat. Zum Vergleich: Alle Ma-
schinenprospekte iibereinander gestapelt, hatte zu Beginn einen ca.
3,5m hohen Papierturm ergeben. 2018 iberragt dieser Stapel be-
reits ein normales Einfamilienhaus.

Zunéachst stand die Idee im Vordergrund, Maschinenprospekte den

Gebrauchtmaschinen-Interessenten online zuganglich zu mac
Schnell erkannten wir, dass in so manchem Mitarbeiter ein.
guter Autor flr technisch verstandliche Texte steckt. Mit
beschaftigten sich unsere Mitarbeiter mit relevanten Holztec
Themen oder wiesen auf die Besonderheiten von Baureihen, Inno-
vationen oder Fachbegriffen hin. Wichtiger Nebeneffekt: Wir bauten
Fachwissen auf und begannen die Technologien der Hersteller zu ver-
gleichen. Und weil die meisten Redakteure in den Bereichen Vertrieb

KOCH SPRINT PTP, Baujahr 2000
Startpreis: 1.000 EUR

SCHNEIDER Tischfrase
Startpreis: 200 EUR

und Einkauf beschéftigt sind, erlebten wir mit WOOD TEC PEDIA
auch fachlich einen Aufschwung.

Holztechniklexikon - keine Werbeplattform
Hersteller weisen uns manchmal darauf hin, dass wir doch bitte die
alten Modelle, Bilder und Prospekte entfernen sollen; die Maschi-
nen wirden doch langst nicht mehr produziert. Stimmt; jedoch will
WOOD TEC PEDIA keine Werbeplattform nur fiir Neumaschinen
sein. Wir sehen altere Modelle und bewahrte Technologien nicht als
Makel, sondern als Normalitat in den Manufakturen. Unser Ehrgeiz
ist, das Lexikon auf dem aktuellen technischen Stand zu halten.

7 Mathias Tempel

HOLZMA | HOMAG Baureihe 3

Maschinen,

»  HOMAG HPP 300 multiTec
»  HOMAG HPL 300 - Hubtischmasching
& HOMAG HKL 300 - Winkelaniage

Historie

2013 bis 2017
In den Baursihen 3 und 4 wurde 2013 das Produkip
Nachfoigend bietet HOLZMA din Modells HFP 300, HE
Varsion miz vieifaltigen Ausstattungemaglichkniten |
2010

Die Je&r-Baursibe wurde Oberarbeitet und auf de

Detailseite
WOOD TEC PEDIA

HULLHORST AF 15, Baujahr 1991
Startpreis: 100 EUR



195

WOOD TEC HISTORY

Fundgrube fiir Technikfreunde

Die Technologie der Vergangenheit kennen

Als Gebrauchtmaschinenhéndler kennen sich unsere Experten mit
der aktuellsten Technik nicht so gut aus wie die Fachleute von den
Maschinenherstellern. Das liegt einfach daran, dass unser Fokus auf
alteren Maschinen liegt, auch wenn wir natirlich immer versuchen
junge Maschinen zu kaufen. Man konnte also sagen, dass unser
Wissensstand der aktuellen Technologie immer ein wenig hinterher
hinkt. Dieser Umstand hat andererseits Vorteile: Wir betrachten die
Technologie der Vergangenheit nicht mit Lethargie, sondern mit Lei-
denschaft. Seit vielen Jahren sammeln wir mit akribischem Eifer und
sportlichem Ehrgeiz Technik-Informationen und jede Menge Exper-
tenwissen, um es der Branche zur Verfiigung zu stellen.

Die Technologie der Gegenwart verstehen

. Wer die Vlergangenheit nicht kennt, kann die Gegen-
wart nicht verstehen und die Zukunft nicht gestalten.”

Helmut Kohl (1.6.1995)

. 1960

1970

Die
Sechziger Jahre

Erste Elektronik fur wachsende

NaChﬂ'age Als weltweit erstes Unternehmen bringt Harbs
Kehlmaschinen mit durchgehendem Vorschub auf den
Die neuen Maschinentypen werden in vielen Details Markt.

optimiert, um Qualitat und Effizienz zu verbessern.

PRIESS & HORSTMANN, Baujahr 1995
Fertigungslinie fiir Korpusmabel

Kehlmaschine mit
durchgehendem Vorschub

» mehr lesen

BURKLE S 21120
Startpreis: 200 EUR

Das trifft auch auf die Holztechnologie zu. Die Redakteure unseres
Holztechnik-Lexikons verfolgen neue technologische Konzepte ge-
nau, um sie in WOOD TEC PEDIA zu ver6ffentlichen. Wenn sie dabei
auf bahnbrechende Entwicklungen stoBBen, die revolutionare tech-
nische Veranderungen auf dem Markt verursachten, halten solche
Innovationen Einzug in WOOD TEC HISTORY. Durch diese Recher-
chen hat sich im Unternehmen eine aktive Lernkultur etabliert, bei
der sich ein breites Allgemeinwissen ausbreitet, welches durchaus
Vorziige gegenlber schmalem Spezialwissen hat.

Ein Beispiel daflr ist z. B. die Erfindung der Fluttechnologie fiir das
Grundieren von Rahmenelementen durch Leopold Hochsmann im
Jahr 1985. Nachdem der Prototyp erfolgreich bei einer Schreinerei
in der Oberpfalz getestet wurde und danach in Serie ging, breitete
sich diese Fertigungsmethode in der Branche aus und wurde von den
anderen Anlagenherstellern (ibernommen. Bis heute ist die Fluttech-
nologie bei der Lackierung von Holzfenstern Stand der Technik.

(7 Stefan Hochsmann

1980 1990 2010

Schmelzkleberauftrag im Mehrfachmagazin

HeiB-Kalt Verfahren

Homag présentiert auf der Ligna die erste im Durchlauf IMA stellt ein automatisches Mel
arbeitende Kantenanleimmaschine mit Schmelzkleberauftrag
nach dem HeiB-Kalt-Verfahren.

» mehr lesen » mehr lesen

Kantenanleimmaschinen vor. Nu
Eingriff des Bedieners ...

SIGNODE Umreifungsmaschine
Startpreis: 100 EUR




WOOD TEC EXPO

Bewahrte Holztechnik entdecken und erleben

Hochsmann auf Wachstumskurs

Binnen 10 Jahren wuchs die Ausstellungsfldche der Hochsmann
GmbH um mehr als das Doppelte auf 11.500 m2. Hochmoderne,
groBBe, ansprechende Maschinenhallen lassen kaum noch Einlage-
rungs- und Prasentationswiinsche offen. Kernkompetenz der Hochs-
mann GmbH ist seit Jahren u.a. die CNC- und Kantenanleimtechnik.
Beispiel CNC-Bearbeitung: Keine andere Maschinenart verkaufen
wir pro Jahr haufiger. 2015: 131 Stlick, 2016: 168 und im Jahr
2017 beeindruckende 196 Bearbeitungszentren. Das sind ca. 4
CNC-Maschinen pro Woche. Den Besuchern unseres Hauses werden
zahlreiche geprifte und vorfiihrbereite Maschinen aller namhafter
Hersteller prasentiert. Kompetente Fachberatung naturlich inklusive.

4700 m2 Maschinenausstellung unter einem Dach

Zwei leistungsfahige Krananlagen machen das Handling auch groBer
oder schwerer Maschinen effizienter denn je. Von der grindlichen
Reinigung (ber technische Prifungen und kompetente Instand-
setzungsarbeiten bis zur Endabnahme durch den Kunden erfolgen
alle Arbeiten bedarfs- und termingerecht durch erfahrene Spezia-
listen. Die neuen Hallen erlauben nun auch die Beschaftigung mit

FESTOOL CTL MIDI, Neumaschine

Startpreis: 100 EUR Baujahr 2014

JOFO Fertigungslinie fiir Korpusmobel

e ST AVAVAVS RIRN SWAVAWAW, A
o LN e ) |

e —— e

Blick in die CNC-Ausstellung

groBen Anlagen fir die effiziente Serienfertigung. Erklartes Ziel ist
auch Industrietechnik, wie mehrseitige Kantenbearbeitungslinien,
leistungsfahige Zuschnittzentren, Hobel- und Profiliertechnik, Press-
StraBen etc. zu bevorraten, um im Bedarfsfall schnell und flexibel fur
nahezu jede Anforderung bewéhrte Losungen anbieten zu kénnen.

(7 Mathias Tempel

Ausstellung Industrieanlagen, Fertigungslinien, Durchlauftechnik, ...

[ g el g
WICICH

ABUS LS 350 kg, Baujahr 2003
Startpreis: 1.000 EUR



METABO Tischkreissage TK1685,1987
Startpreis: 100 EUR

WOOD TEC EXPANSION

Neue Standorte in Italien und Osterreich

Biiro Osterreich:

Werner Moosbrugger

Ich sammelte meine erste berufliche Erfah-
rung als Techniker bei der Firma Komptech,
einem Unternehmen, das unter anderem
Maschinen fir die Holzzerkleinerung her-
stellt. Parallel dazu absolvierte ich ein
berufsbegleitendes Studium. Als Thema
fir meine Bachelorarbeit wahlte ich den
Verkauf von gebrauchten Holzbearbeitungsmaschinen. Seit August
2017 bin ich nun neben Herrn Hchsmann verantwortlich fir den
Ein- und Verkauf in Osterreich — eine hochinteressante Aufgabe fiir
mich! Das Potential auf dem Osterreichischen Markt ist sehr groB.
Nun kénnen wir schneller agieren und noch mehr Prasenz zeigen.
Durch die gute geographische Lage zwischen Linz, Graz und Wien
werden wir in Zukunft auch schneller Kunden in Léndern wie Tsche-
chien, Slowakei, Ungarn und Slowenien betreuen koénnen. Ich reise
gerne und freue mich auf die Herausforderungen.

71 Werner Moosbrugger

Niederlassung Italien:

Loris Novello & Emily Vilchez

Als ich 2007 bei Hochsmann in Klipphausen einstieg, war ich noch
Single und wohnte in Dresden, nicht sehr weit weg von unserer Un-
ternehmenszentrale. Ein Jahr spater heiratete ich dann meine Perua-
nerin ,,Frau Machinegun”, wie sie Stefan Hochsmann in seinem Buch
nennt. Und da sie die groBBe weite Welt kennenlernen wollte, begann
unsere Zeit als , Arbeitsnomaden”. Unsere standigen Umz(ige in den
Jahren zwischen 2009 und 2012 waren eine Herausforderung fir
das Unternehmen, die aber von beiden Parteien gemeistert wurde.
Durch die vielen Wohnortwechsel arbeitete ich eher vom Biro eines
Globetrotters als vom Homeoffice. Uber zweieinhalb Jahre dauerte es

IMA QUADROMAT L12, Baujahr 1994
Startpreis: 1.000 EUR

dann, bis ich wiedermal nach Deutschland kam. Obwohl wir uns die
ganze Zeit diber nicht gesehen hatten, arbeiteten wir taglich vertrau-
ensvoll und erfolgreich zusammen. In dieser Zeit wohnten wir unter
anderem in Mailand, Paris, Zlirich, China und Peru, bevor wir dann
2012 wieder nach Klipphausen kamen und einigermafBen sesshaft
wurden.

Ende 2017 haben wir uns nun von unseren Kollegen in Klipphau-
sen verabschiedet und sind wieder zurlick nach Italien gezogen. Hier
wollen wir bleiben. Wie unser Chef werden wir nur noch im Quartals-
turnus nach Klipphausen kommen. Wir sind begeistert von unserem
neuen Haus in der Néhe von Venedig und von der aktuellen Ent-
wicklung des Unternehmens. Wir haben nun die Aufgabe, in der Re-
gion eine Niederlassung mit Gebrauchtmaschinenhalle aufzubauen.

Hochsmann im Herzen Europas

D-01665 Klipphausen
(Dresden)

AT-8670 Krieglach

(Steiermark)

IT-30020 Noventa di Piave
(bei Venedig)

HEBROCK AKV 88F, Baujahr 1998
Startpreis: 200 EUR



Neben meiner Frau Emily haben wir bereits einen jungen Mann fiir
den AuBendienst eingestellt, weitere Einstellungen sollen folgen. Wir
halten diesen Weg fiir eine strategisch richtige Entscheidung, denn
neben Deutschland werden in Italien die besten Holzbearbeitungs-
maschinen der Welt gebaut, und dieser Markt ist im Gebrauchtma-
schinengeschaft sehr wichtig flir uns.

Wir danken dem Unternehmen und den Leitern in Klipphausen fiir all
lhre Unterstlitzung!
T Loris Novello & Emily Vilchez

Maschinenhalle Héchsmann in Noventa di Piave (VE)

Biiro Osterreich

Steiermark, zwischen Linz und Graz
AT-8670 Krieglach

Telefon: +43 664 75028958
Mobil:  +49 151 17138366
E-Mail: austria@hoechsmann.com

Niederlassung Italien

Region Venetien

Via Antonio Meucchi 34
IT-30020 Noventa di Piave (VE)
Telefon: +39 0421 1832050
Mobil:  +39 334 1045530

E-Mail: italia@hoechsmann.com )
Stellenanzeige

= Hochsmann

TECHNOLOGY FOR WOOD

Unzufrieden im‘ Job?? E
Keine perspektiven: _

Lust auf Veranderung?

Hochsmann sucht:

» Meister im Organisieren & Improvisieren

» Vorwartsstreber mit Teamgeist

» Vorbilder in Charakterstarke & Zuverldssigkeit
» Kiihle Kopfe in heiBen Phasen

» Quereinsteiger & Autodidakten

» Sprachkiinstler & Universalgenies

» Quellcode-Akrobaten & Technik-Freaks

ol

SYSTRAPLAN Beschick- und Abstapelgerat FESTOOL CTL 36 E AC HD CLEANTEC, NEU BIESSE ROVER 18, Baujahr 1993

Baujahr 1994 Startpreis: 200 EUR

Startpreis: 500 EUR



WOOD TEC CULTURE

Werte schaffen Wachstum

Im Jahr 2000 arbeiteten wir an einem denkwrdigen Projekt mit Da es heute flr Mittelstandler nicht einfach ist, solche herausragen-
weitreichenden Konsequenzen. Wir investierten unsere Zeit und den Personlichkeiten zu finden, haben wir uns 2017 etwas Beson-
Schaffenskraft dabei nicht in etwas Kommerzielles, sondern Ideelles. deres einfallen lassen und den Hochsmann Wertebaum kreiert, der
Wir erarbeiteten eine Werte-Charta, die wir unter dem Titel ,Wirt- unsere Grundsatze aus 2000 graphisch darstellt:

schaftliche Stabilitat durch solide Werte” veroffentlichten.
Genialitat entfalten

Ein solider Mitarbeiterstamm, der mit einem integren Wertefun-
dament fest verwurzelt ist, verkdrpert einen gesunden Unterneh-
mensbaum. Hier gibt es Freiraum sich zu entfalten, hier flieBen
Nahrstoffe in die Triebe, hier kdnnen sich Inspiration und Kreati-
vitat entfalten und hier kdnnen auch auBergewdhnliche Friichte
gedeihen.

Soliditat erleben

Wir haben im Unternehmen Werte Uber Wachstum erhoben und
bemUhen uns um deren engagierte Umsetzung. Dabei versagen
wir natiirlich oft genug. Dennoch: Die regelmaBige Riickbesin-
nung auf unsere Wertewurzeln gibt dem Unternehmensbaum
mit seinem Mitarbeiterstamm Bestandigkeit und Halt, um auch in
schwierigen Zeiten Harmonie und Wachstum zu erleben.

Integritat erheben

Wir ndhren unseren Unternehmenshaum Uber Wurzeln, die uns
einen moralischen Rahmen flir unsere Arbeit geben. Es geht in
unserer Arbeit viel um Geld, aber unser Fundament griindet sich
auf solidere Werte, wie z. B. Nachstenliebe und Aufrichtigkeit. Wir
sind Uiberzeugt davon, dass konsequent zu ihren Grundsatzen ste-
hende ,Werte-Unternehmen” einen Wettbewerbsvorteil haben.

Siebzehn Jahre spater staunen wir, wie sich diese Vision erflillt hat:
Die soliden - iber den Wert des Geldes hinausgehenden - Werte, die
wir proklamierten, haben uns zu wirtschaftlicher Stabilitat gefiihrt.
Damit wir als wachsendes Unternehmen auch in Zukunft wertema-
Big solide und wirtschaftlich stabil bleiben, ist die Einstellung der
richtigen Mitarbeiter fir uns von entscheidender Bedeutung. In al-
len Abteilungen sind wir standig auf der Suche nach Mitarbeitern
- bevorzugt nach kreativen Képfen, unkonventionellen Machern,
unterforderten Spezialisten, verantwortungsvollen Mitdenkern und
vertrauensvollen Mitmachern.

GRAULE ZS 85N, Baujahr 2000 PRIESS & HORSTMANN BAT Il -CNC IMA AVM K/I, Baujahr 1995
Startpreis: 200 EUR Baujahr 2004 Startpreis: 2.000 EUR
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Vertrauen durch Soliditat und Bonitat

Sprechende Zahlen

Als Unternehmen, welches im Jahr 2016 von der Auskunftei Cre-
ditreform mit der flir die Branche absoluten Top-Bonitdt von 1,33
Punkten eingeschatzt wurde, haben wir etwas zum Thema Vertrau-
en zu sagen. Vertrauen hat nattirlich mehr mit Menschen aus Fleisch
und Blut, als mit Zahlen aus Bits und Bytes zu tun. Mehr wert als
Ratingziffern, Kontostande und Umsatzrekorde sind unsere Mitar-
beiter.

Die Bonitat der Hochsmann GmbH bei Creditreform
verglichen mit dem Schulnotensystem von 1-6

1,0 15 20 25 30354 5 6
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Bestandige Menschen

Das Hochsmann-Team ist heute ein anderes als noch vor finf Jah-
ren und ist dennoch fast gleich geblieben. Wie kommt das? Unsere
langjahrigen Mitarbeiter sind fast ausnahmslos bei uns geblieben
und viele neue Mitstreiter sind hinzugekommen. Wir haben uns
gefragt, wie wir auch in Zukunft ein attraktiver Arbeitgeber sein
konnen. Ein schnell wachsendes Unternehmen in einer sich rasch
verandernden Okonomie hat seine Herausforderungen. Anhaltende
Uberlastung oder gar Burnout gilt es unbedingt zu vermeiden. Wir
fanden einen innovativen Weg, wie Mitarbeiter ihre tdgliche Ar-
beitsbelastung anzeigen konnen.

Leuchtende Ampel

Seit Jahren kommunizieren Hochsmann Mitarbeiter diber unsere , Be-
schaftigungsampel” ihre aktuelle Arbeitsauslastung, sodass jeder im
Unternehmen sehen kann, wie der betreffende Mitarbeiter seine per-
sonliche Stressbelastung einschatzt.

Unser Ziel ist es, dass wir als Gesamtfirma zu zwei Dritteln auf Griin
stehen. Von diesem Ziel sind wir noch weit entfernt. Nur weil wir un-
sere Beschaftigungsampel haben, schiitzen wir dadurch unsere Mit-
arbeiter natirlich nicht automatisch vor dem Burnout. Dennoch hat
sich diese Entwicklung mehr als gelohnt. Alleine schon die Tatsache,
dass wir dadurch einen regelméBigen Blick auf die Belastung der
einzelnen Mitarbeiter haben, ist wertvoll und ein groBer Gewinn.

Beschaftigungsampel

Norman Schmidt
Vertriebsleiter

Loris Novello
Hochsmann Italien

Heidi Schimmel
Assistenz Einkauf

Bedeutung:

0 Ausgewogenes Arbeitspensum
@ Bin an der Uberlastungsgrenze
‘ Bendtige Unterstitzung

[l gl g
WICICH

TITAN UMREIFUNGSTECHNIK VK 10, 1998 IMA MEINERT UBS4D/ST1, Baujahr 1999 SCHMALZ Vakuum-Hebegerat PSE140-SO
Startpreis: 100 EUR Beschick- und Abstapelanlage Startpreis: 500 EUR
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Gegen den Strom der Gestressten

Viele suchen den Traumjob ohne Dauerstress, aber immer mehr erleben den
Dauerstress ohne Traumjob. Sie sind Getriebene im Strom der Gestressten.
Auch Stefan Hochsmann war einer von ihnen. Auf seiner Jagd nach Ansehen
und Erfolg verbreitete er Hektik und Chaos. Doch nachdem er jahrelang ver-
geblich gegen den Stressmacher in sich angekampft hatte, entschied er sich
zu einer Radikalkur.

In seiner Autobiografie beschreibt der Unternehmer seinen Spaziergang
zum Erfolg und verrat, welcher Kompass ihn zu seinem
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Weitere und die ausfiihrlichen Lesermeinungen finden Sie auf unserer
Webseite unter: https://www.hoechsmann.com/buchrezensionen

ULMIA Tischkreissage
Startpreis: 200 EUR

HOMAG NFL 26 6/30, Baujahr 2002
Startpreis: 5.000 EUR

’Eggar Paul
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Holzdrehmaschinen e

FESTOOL TS 55 RQ Plus, Neumaschine
Startpreis: 100 EUR



Auktionstermine

Holzbearbeitungsmaschinen ab Lager
Gebotsende am 08.05.2018

men dberwiegend aus zwei Betriebsauf-

F
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N E Die Maschinen dieser Auktion stam-

l6sungen in Bayern und Norwegen.
Es ist fir jeden etwas dabei: junge und
hochwertige Maschinen, wie auch solide
Technik alterer Baujahre.

Tagespreisauktionen

Sie bestimmen das Enddatum!

Wir versteigern neue und gebrauchte
Handmaschinen von Festool und Co..
Belegen Sie eine Preisstufe in unseren
Tagespreisauktionen und sichern Sie sich
lhren Wunschpreis! Aber z6gern Sie nicht
zu lange, sonst kommt Ihnen ein anderer
Bieter zuvor.

Hochsmann GmbH
TECHNOLOGY FOR WOOD

Hochsmann Deutschland
Schwabacher StraBe 4

01665 Klipphausen

Telefon: +49 35204 651-0
Telefax: +49 35204 651-90
E-Mail: info@hoechsmann.com

www.hoechsmann.com

Branchenjournal 2018

Auflosung der Nieburg Kiichen GmbH
am 15.05. und 05.06.2018

Versteigert werden (iber 200 Positionen
von Maschinen und Betriebseinrichtung
des renommierten  Kiichenherstellers
.Nieburg” ab Standort Lohne bei Biele-
feld. Die Maschinen sind noch ange-
N’EBURG@ schlossen und betriebsbereit. Uberzeugen
Sie sich selbst und vereinbaren Sie einen
Besichtigungstermin vor Ort!

Tischlereimaschinen eines Messebauers
am 22.05.2018

Zur Versteigerung kommen junge™tnd
hochwertige Maschinen der Felder-Grup-
pe. Ein Messebauer aus Berlin stellt seine
Produktion um und verkauft seine Holz-
bearbeitungsmaschinen.

Biiro Osterreich

Steiermark, zwischen Linz und Graz
AT-8670 Krieglach

Telefon: +43 664 75028958
Mobil:  +49 151 17138366
E-Mail:  austria@hoechsmann.com

Niederlassung Italien

Region Venetien

Via Antonio Meucchi 34

[T-30020 Noventa di Piave (VE)
Telefon: +39 0421 1832050
Mobil:  +39 334 1045530
E-Mail: italia@hoechsmann.com




